Treffpunkt

Unterstutzung bei der Fahrzeuglogistik

Hannover Leasing Automotive arbeitet bei Mobilitatsdienstleistungen
und Dokumentenverwaltung jetzt eng mit PS-Team zusammen.

iir die Hannover Leasing

Automotive (HLA) hat PS-
Team die bundesweite Zulas-
sung sowie die Uberfiihrung
und Riickfithrung der verwal-
teten Flottenfahrzeuge tiber-
nommen. Zudem kiimmern
sich die Spezialisten von PS-
Team bei den Einsteuerungs-
prozessen auch um das
gesamte Tankkartenmanage-
ment. Alle diese Dienstleis-
tungen sind Bestandteil der
Losung ,,PS Logic®, deren Um-
fang individuell nach den Be-
diirfnissen des Leasingunter-
nehmens zusammengestellt
wurde. So wird HLA mit PS

Auf der Uberholspur

Logic nun auch bei der Uber-
priifung samtlicher Vertrége,
Auftragsbestitigungen und
Rechnungen unterstiitzt.

Durch diese Zusammen-
arbeit kann die Griindwilder
Leasinggesellschaft eigenen
Angaben zufolge einen rei-
bungslosen Ablauf samtlicher
Prozesse bei der Ein- und Aus-
steuerung sicherstellen.

Ein weiterer wichtiger
Baustein, den der neue Koope-
rationspartner der Leasingge-
sellschaft zur Verfiigung stellt,
ist die Nutzung von ,PS
Foodas“ und damit die Brief-
archivierung und Dokumen-

tenverwaltung. ,,Durch die
gesamte Zusammenarbeit
werden wir bei der Steuerung
und Uberwachung unserer or-

50 Prozent waren gestern

ganisatorischen Prozesse ent-
lastet und konnen so unsere
Zeit in die wichtige Kunden-
betreuung investieren, sagt
Christian L. Braumiller, Leiter
Operations bei der Hannover
Leasing Automotive.  RED

Die cambio-Gruppe konnte 2008 die Zahl der Fahrberechtigten in
Deutschland von 15.800 auf knapp 19.000 steigern — ein Zuwachs von
19,3 Prozent. Somit liegt das Kundenwachstum des Car-Sharing-An-
bieters nach eigenen Angaben tber dem durchschnittlichen Zuwachs
der deutschen Car-Sharing-Branche, den der Bundesverband CarSha-
ring mit 18,1 Prozent angibt. Im abgelaufenen Jahr stieg die Zahl der
cambio-Stationen in Deutschland um 10,4 Prozent, die Zahl der Fahr-
zeuge um 23,1 Prozent auf 548. Trotz oder gerade wegen der Wirt-
schaftskrise rechnet Joachim Schwarz, Geschaftsfiihrer der cambio-
Gruppe, auch 2009 mit einem gleichbleibend zweistelligen Wachstum

Nach dem attraktiven Aktionstarif , W&V 50" von Volkswagen Leasing
gibt es jetzt fiir GroSkunden mit giiltigem VW-Rahmenabkommen ein
neues,Schndppchen”. Sie erhalten fiir den Flottenbestseller Passat das
beliebte Paket ,Wartung & Verschlei” bei unverandertem Leistungs-
umfang in Kombination mit einem Leasingvertrag der Volkswagen
Leasing ab sofort fiir nur einen Cent pro Monat. Das Angebot gilt fiir
den Passat und den Passat Variant in allen Ausstattungs- und Motor-
varianten bei einer Leasingdauer von 24 Monaten oder weniger und
einer jahrlichen Laufleistung von bis zu 60.000 Kilometern. Laut Volks-
wagen ist die Aktion fiir alle Neubestellungen bis zum 31. August

und einer Erweiterung des Angebots.

dieses Jahres giiltig.

Profitable Kooperation

Die Zusammenarbeit mit Vertragswerkstatten bescherte ALD Automotive
in 2008 eine 25-prozentige Umsatzsteigerung im eigenen Werkstattnetz.

as Umsatzwachstum von

25 Prozent der ALD Au-
tomotive betrifft den Bereich
Wartung und Reparatur in-
nerhalb des eigenen Werk-
stattnetzes. Es handelt sich
hierbei um eine deutschland-
weite Verkniipfung von Ver-
tragswerkstatten, die mit der
ALD Automotive kooperie-
ren. ,Die guten Zahlen bekréf-
tigen unsere Strategie, part-
nerschaftlich mit Werkstatten

im After-Sales-Service zusam-
menzuarbeiten, in die wir zu-
nehmend aktiv unser Repara-
turvolumen steuern®, sagt
Klaus Baumgarten, Leiter
Technik Reifen-Service der
ALD Automotive.

Aktuell kooperiert das
Leasingunternehmen mit
1.350 Werkstitten. Es handelt
Rahmenvereinbarungen mit
den Partnerbetrieben aus, die
nach eigenem Bekunden fiir

beide Seiten zur Win-win-Si-
tuation fithrten.

Die ALD-Kunden profitie-
ren von den Leistungen einer
Markenwerkstatt und erhalten
zusitzliche Angebote wie ei-
nen Hol- oder Bringservice
und Ersatzwagen zu Sonder-
konditionen. Auflerdem kon-
nen sie die ndchstgelegene
Werkstatt iiber eine Suchfunk-
tion auf der ALD-Homepage
finden. Beim spontanen

Werkstattbesuch hilft zudem
das Labeling - entsprechende
Aufkleber zeichnen jede Part-
nerwerkstatt der ALD Auto-
motive direkt im Eingangsbe-
reich als solche aus.

Eine gezielte Steuerung
des Reparatur-, Wartungs-
und Inspektionsvolumens der
Leasingfahrzeuge soll die ALD
Automotive und ihre Vertrags-
partner auch in 2009 voran-
bringen. Das Unternehmen
verfolgt das strategische Ziel,
die Serviceraten zu senken.
Auch im laufenden Jahr rech-
net der Leasinggeber inner-
halb seines Werkstattnetzes
mit einem Umsatzzuwachs im
zweistelligen Bereich. RED
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STARKE LEISTUNG:
UNSER REIFEN-ANGEBOT
FUR FLOTTENKUNDEN.

Wer kdnnte Ihre Flotte besser bereifen als A.T.U, die Nr. 1 Meisterwerkstatt
in Deutschland! Denn A.T.U bietet eine unschlagbare Kombination an Vorteilen:

Zeitsparend:
Ein effizientes Komplettpaket

J aus nur einer Hand.
/" Finfach a“‘:Ufen, « Kostengiinstig:
und informieren- Durch Marktfiihrerschaft
018015334400 . I|.[]| ;/;?Le;:Berelchen.
oder: 3 Herstellerunabhangige Betreuung.
Www.atu,de/be.-’  Umfangreich:

Reifen/Rader, Inspektion/Wartung,
Autoglas und SmartRepair.

www.atu.de/b2b A I y

(*0,14 Euro/MiﬁZ ARCOR, ggf. abweichende Tarife aus den Mobilfunknetzen) Die Nr.1 Meisterwerkstatt



