Treffpunkt

226 ,Blaumanner”

Die Volkswagen Leasing hat mit der HypoVereins-
bank einen weiteren Gro3kunden hinzugewonnen.

Is ,erste Friichte® der Zu-
sammenarbeit im Be-
reich Leasing und Fuhrpark-
management wurden Anfang
Dezember in der Autostadt in
Wolfsburg gemeinsam mit der
Mahag, einem der grofiten
Héndler des Volkswagen Kon-
zerns, die ersten zehn von ins-
gesamt 226 Polo-BlueMotion-
Technology-Modellen feierlich
iibergeben.
»Fuhrparkmanager haben
immer eine Gesamtbetrach-
tung vorzunehmen. Mit dem
90 PS starken VW Polo 1.6
TDI BlueMotion Technology
erhalten wir als Poolfahrzeug
ein grundsolides, verbrauchs-
und emissionsreduziertes
Fahrzeug zu guten Konditi-
onen und mit umfangreichen

Serviceleistungen®, begriindet
Peter Hof, Leiter Mobilitéts-
management der HypoVer-
einsbank die Entscheidung des
Unternehmens und ergdnzt:
»Auflerdem setzen wir damit
ein deutliches Zeichen in Sa-
chen Klimaschutz. Wir neh-
men mit den Fahrzeugen am
Umweltprogramm der Volks-
wagen Leasing teil und unter-
stiitzen so ein Moorschutzpro-
jekt des Naturschutzbundes
Deutschland e. V. (NABU).“
Die Mahag, die mit ihrem
Groflkundenleistungszent-
rum die Betreuung und Logis-
tik fiir Auslieferung und
Zulassung der Autos iber-
nimmt, unterhdlt bereits seit
Jahrzehnten enge Geschifts-
beziehungen zur HVB. Dazu

Extra zur Fahrzeugiibergabe angereist: Franz Lehmann, Leiter Logis-
tics Service Management bei der HypoVereinsbank (Mitte) sowie Peter
Hof, Leiter Mobilitdtsmanagement bei der HypoVereinsbank (rechts)

Holger Laur, Gesamtvertriebs-
leiter der Mahag-GK-Abtei-
lung: ,,Immer mehr Unterneh-
men richten ihre Flotte nach
okologischen Aspekten aus.
Die HVB setzt mit dem Pro-
jekt ihren seit Jahren einge-
schlagenen Weg in Richtung
eines CO,-optimierten Fuhr-
parks konsequent fort. Und
das Angebot der VW Leasing
hat mal wieder gepasst.”

An der Ausschreibung wa-
ren zahlreiche Hersteller und

Leasinggeber beteiligt. Frank
Oborny, neuer Leiter Vertrieb
Grofl)kunden Sitid/Ost der
Volkswagen Leasing und bis
vor Kurzem Verkaufsleiter
Groflkunden fiir Volkswagen
Pkw, freut sich daher tiber ei-
nen weiteren Kunden im Port-
folio: ,,Als Europas fithrende
Auto-Leasinggesellschaft ha-
ben wir unsere Qualitit im Be-
reich nachhaltiges Fuhrpark-
management erneut unter
Beweis gestellt.“ RED

Alphabet: neue Heimat in Hannover

Die Alphabet-Geschiftsstelle Hannover hat am 29. November ihre
neuen Geschéftsraume im Expo Plaza 10 bezogen. Geschéftsstellenlei-
ter Stephan Klier betont:,Mit dem Umzug bewegt sich die Alphabet in
Hannover in einem erheblich reprasentativeren Umfeld und ist auf
dem Expo-Gelénde direkt neben der TUI Arena und schrdg gegeniiber
vom Deutschen Pavillon in bester Nachbarschaft. Damit ist auch eine
optimale Verkehrsanbindung erreicht worden.” Alphabet ist mit sieben

Geschiftsstellen bundesweit dezentral aufgestellt und gewahrleistet
dadurch nach eigenen Angaben eine optimale Kundenndhe. Durch
feste Ansprechpartner sei zudem jederzeit eine individuelle Beratung
sichergestellt. Die Geschaftsstelle Hannover hat 16 Mitarbeiter, die in
die vier regionalen Teams Hannover, Kassel, Miinster und Osnabriick
aufgeteilt sind. Zusammen werden {iber hundert Kunden und mehr als
8.000 Fahrzeuge betreut. An den Kontaktdaten der Ansprechpartner
hat sich durch den Umzug laut Alphabet nichts gedndert.

Neuer GroBBauftrag

Erfolg im Ausschreibungsrennen: ASL Fleet Services
beim IT-Konzern Wincor Nixdorf auf der Uberholspur.

o betreut ASL Fleet Ser-

vices nicht nur weiterhin
die Technikflotte von Wincor
Nixdorf in Deutschland, son-
dern fortan auch einen Teil da-
von in Grofibritannien. Der
neue Groflauftrag umfasst
ASL zufolge rund 360 Service-
fahrzeuge und beinhaltet zu-
dem einen Fabrikatswechsel
von Opel zu Skoda. Die ersten
Fahrzeuge wurden iiber das
Autohaus Biemann in Erlan-
gen bereits ausgeliefert.

Neben ASL Fleet Services
beteiligten sich auch weitere
namhafte international tatige
Captives und Non-Captives an
der Ausschreibung, bei der das
gesamte europdische Service-
flottenmanagement von Win-
cor Nixdorf zur Disposition
steht. Mit dem Zuschlag fiir
Deutschland und Grof3britan-
nien hat sich ASL eigenem Be-
kunden nach auch fiir das wei-
tere Vergabeverfahren in
aussichtsreiche Position ge-

bracht. ,Uns kommt dabei mit
Sicherheit zugute, dass wir das
Unternehmen bereits seit der
Konzerngriindung im Jahr
1999 in Fuhrparkfragen sehr
erfolgreich beraten und von
unserer Kompetenz iiberzeugt
haben®, kommentiert ASL-
Vertriebsleiter Ludger Reffgen
den Grof3auftrag.

Wincor Nixdorf unterhilt

allein in Deutschland einen

Fuhrpark von aktuell rund 800
Fahrzeugen. Dem technischen
Support des Unternehmens
kommt dabei eine exponierte
Rolle zu, die nur durch eine ef-
tiziente Servicefahrzeugflotte
sichergestellt werden kann.
»Auf Basis einer europi-
ischen Key-Solutions-Studie
haben wir den Kunden des-
halb bei der Ermittlung des
optimalen Fahrzeugtyps fiir
seine branchentypischen Be-
dirfnisse unterstiitzt. Dabei
erwies sich unter Kosten- und
Umweltaspekten der Skoda
Octavia als die beste Wahl. Er
tiberzeugt sowohl in der TCO-
als auch in der CO,-Bilanz" so
Ludger Reffgen. RED
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DER A.T.U-RUNDUM-SERVICE
FUR ALLE FUHRPARKS

Jetzt neu: Reifenpauschale fir Kauf- und Leasingfahrzeuge

Riesiges Sortiment an Reifen
und Felgen in der A.T.U- Filial&

Kompetente Beratung rund um
das Thema Reifen und Felger®

Schnelles Umstecken der
Rader - ohne lange Wartezeitef®

Professionelle Reifenmontage
in jeder A.T.U-Filial®

Reifeneinlagerung in jeder
AT.U-Filiale vor Orf*

In allen 600 A.T.U-Meisterwerkstatten bieten wir eine groBe Anzahl
an Reifen und Felgen fiihrender Hersteller. Wir bereifen lhren

PKW oder LLKW Fuhrpark effizient und preiswert.

Fiir weitere Informationen schreiben Sie uns (b2b@de.atu.eu) oder
rufen Sie uns an (0180 - 5 33 44 00")

Natiirlich akzeptieren wir auch die euroShell Card als Zahlungsmittel.
Spezielle Angebote fiir euroShell Card Inhaber finden Sie

auf unserer Homepage unter www.atu.de/b2b. “:;J _ : b 1 & 0oy Die N r. 1 M eisterwerkstatt

(0,14 Euro/Min. O vodafone, aus dt. Festnetz, Mobil max. 42 Ct./Min. )




